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Ihnen unsere Philosophie vor-
stellen – die Bausteine unseres 
Erfolgs.



PRÄZISION

Wenn man von Präzision spricht, geht es meistens darum, einem Ziel so nahe 
wie möglich zu kommen. Wir bei Weischer haben einen ganz anderen An-
spruch: Perfektion. 

Die erfolgreichsten Automobilmarken der Welt vertrauen in unsere Lösungen, 
weil sie wissen, dass uns die Einhaltung industrieller Toleranzen nicht reicht. 
Sie beauftragen uns, weil sich unsere Vorstellungen von Präzision nicht im 
Bereich der Zehntel-, sondern der Hundertstelmillimeter bewegen. Ihnen ist 
bewusst, dass jeder weitere Schritt in Richtung Perfektion unmittelbar auf 
den Wert ihres Produkts und der Fahrzeugmarke einzahlt. Und in dieser Dis- 
ziplin ist Weischer weltweit unerreicht vorne.

Warum ausgerechnet uns das seit Jahrzehnten gelingt? Weil wir Perfektionisten 
sind, die sich nicht mit dem Erreichten zufriedengeben. Und weil für uns Per-
fektion nicht beim perfekten Produkt endet, sondern beim perfekten Prozess. 
In der Kombination entsteht für unsere Kunden der besondere Wert: Präziseste 
Produkte plus wirtschaftliche Produktion gleich völlige Sorgenfreiheit.

Neue Erkenntnisse und Technologien machen wir nutzbar – für uns und unsere Kunden.
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Wir vertrauen einander. Und wir vertrauen unseren Partnern. So können wir 
gemeinsam Ziele erreichen.

VERTRAUEN 

Zugegeben: In unserer langen Geschichte haben 
wir immer wieder vom Vertrauen unserer Kunden 
profitiert. Und unsere vielen Ideen, um den Leh-
ren-, Werkzeug- und Anlagenbau noch weiter zu 
perfektionieren, hätten wir ohne dieses Vertrauen 
niemals umsetzen können. Der Grund, warum wir 
auch heute hier stehen – und das stärker denn je: 
Wir können das Vertrauen bestätigen und die Er-
wartungen in vielen Fällen übererfüllen. Vertrauen 
ist der Motor unseres Erfolgs. Warum das so ist? 
Weil uns Vertrauen in allen entscheidenden Berei-
chen beflügelt: Arbeitsqualität. Verantwortungsbe-
wusstsein. Zuverlässigkeit. Termintreue. Und vor 
allem: Fairness gegenüber unseren Kunden und 
Partnern, die uns ihr Vertrauen entgegenbringen.
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INNOVATION 

Es liegt im Wesen des Ingenieurs, die Dinge anders zu machen – neu zu 
machen. Unser Ansatz: Wir wollen die Dinge besser machen. Innovation 
ist für uns niemals Selbstzweck. Sie folgt immer einem klaren Ziel. Wäh-
rend sich viele ausschließlich mit kleinsten Details beschäftigen, um 
Verbesserungen zu erzielen, gehen wir zusätzlich einen anderen Weg: 
Wir überdenken den Prozess im Ganzen – und denken ihn zu Ende. Dabei 
finden wir völlig neue Lösungen, die unseren Kunden in ihrer Summe 
bislang unerreichte Möglichkeiten eröffnen. Manche dieser Entwicklun-
gen geschehen nicht von heute auf morgen. Aber sie geschehen immer 
schnell – und am Ende spricht das Ergebnis für sich selbst. Das Ergebnis 
heißt Wachstum, und zwar bei uns ebenso wie bei unseren Partnern.

Neue Erkenntnisse und Technologien machen wir nutzbar – für uns und unsere Kunden.
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KOMPETENZ

Das Können eines Unternehmens ist 
an viele Faktoren geknüpft. Und jedes 
Unternehmen hat davon eine eigene 
Vorstellung. Wir bei Weischer sind da-
von überzeugt, dass die Kombination 
aus technischem Wissen und Know-
how, Erfahrung, Flexibilität und Spek-
trum den Grundstein für kompetentes 
Handeln bildet. Nur derjenige, der die 
Konsequenzen seines Tuns ganz genau 
kennt, kann verantwortungsvoll und 
zielgerichtet arbeiten. Und nur derje-
nige, der flexibel genug ist, sein tech-
nisches Wissen mit freiem Denken zu 
vereinen, wird Lösungen finden, die in 
ihrer Qualität und Wirtschaftlichkeit 
einzigartig sind. Kompetenz ist bei 
Weischer an jeder Stelle erlebbar: in 
der Beratung unserer Kunden und im 
Verständnis ihrer Prozesse, in der Qua-
lität unserer Produkte, Lösungen und 
Leistungen, und natürlich ebenso in un-
serem täglichen zwischenmenschlichen 
Umgang mit Kollegen und Partnern.

DIREKTE ANSPRECHPARTNER

Geschäftsführer,  
Inhaber
Stephan Weischer

Tel. 02572 9329-16
st.weischer@weischer.de

Geschäftsführer
Ludwig Borchert

Tel. 02572 9329-36
l.borchert@weischer.de

Lehrenbau

Vertrieb
Ludwig Borchert

Tel.    02572 9329-36
Mobil 0172 5841213
l.borchert@weischer.de

Vertrieb
Ingo Schwenz

Tel.    02572 9329-50
Mobil 0172 5714001
i.schwenz@weischer.de

Vertrieb
Bastian Heinig

Tel.    02572 9329-23
Mobil 0151 65827243
b.heinig@weischer.de

Werkzeugbau  
und Anlagenbau

Vertrieb
Jens Albers

Tel.    02572 9329-76
Mobil 0171 4889815
j.albers@weischer.de

Entwicklung
Rupert Hune

Tel.    02572 9329-57
Mobil 0170 3062230
r.hune@weischer.de

Vertrieb
Simon Kaiser

Tel.    02572 9329-47
Mobil 0172 5750187
s.kaiser@weischer.de

Vertrieb
Uwe Teepe

Tel.    02572 9329-62
Mobil 0151 11434242
u.teepe@weischer.de
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um Präziseste Mess- und Prüfmittel für OEMs und  

Systemlieferanten

Die Passgenauigkeit in der Teileproduktion ist auf präzi-
seste Mess- und Prüfmittel angewiesen. In diesem Bereich 
bietet Weischer OEMs und Systemlieferanten ein breit ge-
fächertes Produktspektrum. Für das OEM-Segment fertigen 
wir Kontrollvorrichtungen, Ausschnittlehren, Messaufnah-
men, Datenkontrollmodelle und Cuben an. Unsere Lehren 
kommen im Interieur- und Exterieur-Bereich zum Einsatz.

Von der Spezifikation Ihrer Anfrage bis zur Validierung 
stehen wir Ihnen im gesamten Projektablauf mit Rat und 
Tat zur Seite und bringen unsere gesamte Erfahrung mit 
ein, um Ihnen zu den bestmöglichen Prüfmitteln zu verhel-
fen. Zu unserem Kundenkreis zählen namenhafte Hersteller 
aus der Fahrzeug- und Nutzfahrzeugindustrie sowie der 
Luft- und Raumfahrttechnik.
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Wenn es um den Bau von Formwerkzeugen für Sondertech-
nologien geht, gehören wir weltweit zu den führenden 
Experten. Ob in der Verarbeitung von PUR, die wir mit der 
Fertigung von Schäum- und Hinterschäumwerkzeugen 
perfektionieren oder im Werkzeugbau für das Thermofor-
men, Vakuumformen, Vakuum-, oder Presskaschieren: Bei 
Weischer erhalten Sie Produkte zur industriellen Fertigung 
in einer Präzision und Qualität, die am Markt nur selten zu 
finden ist. Aus unserer eigenen Entwicklung stammt darüber 
hinaus eine Maskentechnik mit besonderen Spezifikationen 
für das 2-Farb-Slush-Verfahren. Zu allen Formwerkzeugen 
liefern wir auf Wunsch vollautomatisierte Systeme inklusive 
Steuerungtechnologie.
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um Schneller, produktiver, effizienter, flexibler

Mit dem Anlagenbau bieten wir unseren Kunden einzigar-
tige Vorteile für die Produktion. Hierzu nutzen wir unser 
besonderes Wissen und Know-how rund um moderne 
Fertigungsprozesse und Erfordernisse insbesondere in der 
Fahrzeugindustrie. Von Weischer entwickelte Produktions- 
anlagen verbinden Produktions-, Förder- und Steuerungs- 
technik auf eine Weise, die Produktionsprozesse in mehr- 
facher Hinsicht verbessert. So werden Kosten für die Anlage 
erheblich reduziert, Bearbeitungszeiten verkürzt, Bereit-
stellungstimings optimiert und Zwischenlagerkapazitäten 
drastisch gesenkt – bei gleichzeitig geringem Personalauf- 
wand. Ermöglicht wird diese wegweisende Entwicklung 
durch ein Denken, das einen Prozess immer in seiner Ge- 
samtheit betrachtet. Dabei werden Schritt für Schritt 
sämtliche Potenziale aufgedeckt und gezielt in das System 
integriert.
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MUT MAN SAGT, EINEN GROSSEN SCHRITT ZU MA-
CHEN, ERFORDERT MUT. DA IST SICHERLICH 
ETWAS WAHRES DRAN. GEWOHNTE WEGE ZU 
ERWEITERN KANN DURCHAUS EIN WAGNIS SEIN. 
WIE WIR BEI WEISCHER NEUEN HERAUSFORDE-
RUNGEN BEGEGNEN? MIT OFFENHEIT. WIR VER-
STEHEN DIE ZIELE UNSERER KUNDEN, WEIL WIR 
IHNEN ZUHÖREN. 

WIR WAGEN ES, UNSEREN KUNDEN NEUE WEGE ZU ZEIGEN, WEIL 
WIR DAVON ÜBERZEUGT SIND. UND IN DEM MOMENT, WENN 
AUS GEMEINSAMEN ÜBERZEUGUNGEN EIN GEMEINSAMES ZIEL 
WIRD, ZÖGERN WIR NICHT, SONDERN GEHEN GESCHLOSSEN 
VORAN. DAS HAT EINERSEITS MIT MUT ZU TUN. MAN KANN ES 
EBENSO GUT SELBSTBEWUSSTSEIN NENNEN. WIR GLAUBEN AN 
DAS, WAS WIR TUN. UND AUF DER GRUNDLAGE DIESES GLAU-
BENS TREFFEN WIR BEWUSSTE ENTSCHEIDUNGEN, DIE FÜR 
EINE GANZE BRANCHE NEUE MASSSTÄBE SETZEN.
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GEMEINSCHAFT Stephan Weischer über familiäre und unternehmerische Werte

Unser Unternehmen bezieht seine Glaubwürdigkeit aus ehrlichen 
Werten, die es offen lebt und vertritt. Die Werte, für die das Un-
ternehmen Weischer steht und die uns stark machen, sind auch 
genau die Werte, die ich im Kreis meiner Familie vorfinde. Zwei 
getrennte Welten – eine Philosophie. Wir wissen, dass wir als 
Unternehmen, wie auch als Familie, aus vielen Persönlichkeiten 
bestehen. Jeder von uns hat besondere Stärken und wir haben 

ein gemeinsames Ziel. Wir konzentrieren uns darauf, unsere 
Stärken zu bündeln, damit jeder sein Bestes für das große Ganze 
geben kann. Wie wir das tun? Durch Kommunikation, Motivation 
und gezielte Förderung der Talente. Dadurch erhält unser Unter-
nehmen seine eigene Identität, sein unverwechselbares Gesicht. 
Und unsere Kunden erhalten mit uns einen starken Partner, der 
bei aller Vielfalt mit einer einzigen Stimme spricht.
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TRADITION

Weischer stammt ursprünglich aus dem klassischen 
Handwerk. Das ist gleichzeitig unsere Herkunft und 
zusätzlich der Grund, warum wir technologisch füh- 
rend sind. Denn überall dort, wo das Handwerk an 
die Grenzen von Präzision und Leistungsstärke stößt, 
haben wir diese Grenzen mit technologischen Inno- 
vationen durchbrochen. Dieser Grundsatz, eine Auf- 
gabe immer zuerst aus dem handwerklichen Ver- 
ständnis heraus zu lösen, haben wir bis heute er- 
halten. Zum Glück, denn die besten Lösungen für 
Herausforderungen bestehen seit jeher in ihrer Ein- 
fachheit und dem Pragmatismus, mit denen man 
ihnen begegnet. In diesem Punkt sind wir gerne be- 
wusst altmodisch. Wenn es aber darum geht, eine 
praktische Lösung zur Perfektion zu bringen, können 
uns die Mittel gar nicht modern genug sein.

Bei Weischer vereint die Verbundenheit zum Unternehmen Generationen: Vater 
und Sohn bei der gemeinsamen Arbeit.
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SERVICE UND  
AFTERSALES

Perfekter Service endet bei uns nie mit der Übergabe eines fertigen Produkts 
oder der Installation einer Anlage. Vielmehr denken wir bei Weischer auch in 
Sachen Service in Prozessen. Der Prozess beginnt mit einer Idee, die präzisiert 
und dadurch zu einem Projekt wird. Es folgt die Entwicklung, die parallele Be-
ratung unserer Kunden. Daran schließt sich die Konstruktion und Umsetzung 
an. Bei der Lieferung von Lehren und Werkzeugen oder der Installation ganzer 
Anlagen bieten wir eine gezielte Anlaufunterstützung, um sicherzugehen, dass 
alles genauso läuft wie geplant. Und auch lange nach der Inbetriebnahme 
stehen wir jederzeit gerne zur Verfügung, wenn es um Änderungswünsche, 
Optimierungen, Reparaturen und Wartungsarbeiten geht. Egal worum es geht 
und an welchem Punkt des Prozesses Sie sich befinden: Weischer steht immer 
fest an Ihrer Seite.

Ganz nah beim Kunden: Schneller und kompetenter Service steht für uns bei jedem Prozessschritt an erster Stelle.
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Josef Weischer GmbH & Co. KG

Hauptstelle

Sternbusch 14
48282 Emsdetten

Tel.  02572 9329-0
Fax. 02572 9329-55

info@weischer.de
www.weischer.de

Zweigstelle

Hakenbusch 1
49078 Osnabrück

Standorte


